Obchod
Podklady pro jednani

1. Jaky problém ma byt vyfesen?

2. Co od nas klient potrebuje?
Klientovy cile? (Zvysit prodej, zvysit znamost znacky., prezentace nového vyrobku....)

3. Jak se poznd, Ze cile bylo dosazeno?
Pokud mozno presné ¢islo.

4. Existuji néjaké ozehavé oblasti, na které je potreba si dat pozor?

5. Kdo bude hlavni kontakni osoba?
6. Je mozné jednat i se zastupci kontakni osoby?

7. Jaké pravomoci maiji jednotlivé osoby?
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